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SANDRO SALMOIRAGHI

Tra tensioni
e dazi e piu

complicato s

Salmoiraghi

fare business fiemeccine

Dal leader di Federmacchine
la conferma della fase
di rallentamento globale

«lcliente per oraha rimandato tut-
tosinedie, sivedra. Difatto & un or-
dine cancellato».

Sandro Salmoiraghi tocca con
mano direttamente il rallentamen-
toextra-Ue, una commessa appena
persa in Cina per un impianto di
handling nel tessile che in realta &
solo una “spia” di un quadro pit
ampio, visibile anchealivello di Fe-
dermacchine, federazione deibeni
strumentali che Salmoiraghi pre-
siede. «Rispetto allo scorso anno -
spiega -ilmondo & decisamente di-
ventatounluogo piti complicatoin

cui fare business: le tante tensioni

che vediamo.e le guerre commer-
cialiavviate o minacciate nonsono
certounincentivo per fare investi-
menti». Nei primi otto mesiil com-
parto allargato di macchinari e at-
trezzature ha ceduto sui mercati ex-
tra-Ue I'1,2%. Nei dati Federmac-
chine del primo semestre si
registrano frenate delle vendite ad
esempio in Russia, Cina, Canadae
Messico. :

«Anche seinumeridiPechinoin
Italiali sogniamo - spiega- il rallen-
tamentodella crescita cinese &€ ben
visibile, generato anche dallabatta-
glia di dazi con gli Stati Uniti. Cosi
come dopo il crollo della lira &
estremamente difficile oggilavora-
re in Turchia, un mercato impor-
tantissimo per i nostri prodotti.
Senzaparlare dell’Iran, una piazza
praticamente chiusa. Da mesi si
parladiunrallentamento del com-
mercio mondiale ma ormai credo
chesitratti di qualcosa di pittdiuna
sensazione». « et

" —L.Or.
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